
Siemens
suffe sur la d6ferlante ruGru
0epuis le d6but de l'ann6e, les operateurs investissent dans les infrastructures NGN (Nexf generation
network). Siemens, le challenger de Nortel Networks, est bien plac6 sur le marche des softswtches,
gr6ce d son ouverture aux standards tels que SIP et d sa pr6sence sur le march6 am6ricain.

ace d la forte croissance
du trafic de la voix sur
IP,  les d6penses des

op6rateurs dans les 6quipe-
ments t6l6phoniques de nou-
velle g6n6ration (ou NGN)
ont connu une augmentation
vertigineuse ces derniers
mois. Selon le cabinet d'6tu-
des Infonetics. le march6
mondial des 6quipements
NGN a progress6 de 55 % au
deuxidme trimestre 2005, par
rapport d 2004, pour atteindre
614 millions de dollars
Parmi tous les 6quipements
NGN, Ies commutateurs logi-
ciels (sofswitches) sont par-
ticulidrement recherch6s par
les op6rateurs. Ils remplacent
les traditionnels commuta-
teurs t6l6phoniques de classe
4 et 5 dans un r6seau NGN
et sont indispensables pour
lancer des offres de t6l6pho-
nie sur IP d grande 6chelle.
Leur march6 a doubl6 de
taille au deuxidme trimestre,
par rapport d l 'ann6e der-
nirbre ce quiprofite aux6qui-
pementiers.

Les principaux enjeux
sont aux Etats-unis
Nortel Networks reste le lea-
der des ventes de sofiswitches
au niveau mondial. mais il
est talonn6 par Siemens, qui

nourrit de grandes ambitions
dans ce domaine. L6quipe-
mentier allemand est devenu
le leader des d6ploiements
de voix sur IP chez les op6-
rateurs cAb16s. avec environ
40 % des l ignes install6es
dans le monde selon lui. I1 a
acquis l'une de ses premidres
r6f6rences avec I'op6rateur
Cablevision, en 2003, aux
A ,
Etats-Unis. Depuis. d'autres
engagements ont 6t6 sign6s
en Europe, mais c'est aux
Etats-Unis que les enjeux
sont les plus importants: les
cdblo-op6rateurs devraient
s6duire Ia moiti6 des quatre
millions d'abonn6s en voix
sw IP pr6vus dici la fin de f an-
n6e. selonle cabinet d'6tudes
de march6 TeleGeography
Sur le march6 du haut d6bit

. Notre force r6side
dans notre offie
d6di6e aux r6seaux
de nouvelle
g6n6ration. De
nombreux opdrateurs
majeurs comme
ATI BellSouth ou SBC
nous ont fait
confiance aux Etats-
Unis >, a confiE Andy
Mattes, directeur de
Siemens USA.

via la paire de cuivre, c'est
toujours aux Etats-Unis que
Siemens a pris de l'avance.
En 2004, l'entreprise a sign6
des contrats avec SBC etBell-
South pour leur fournir ses
softswitches Surpass et ses
passerelles de conversion de
m6dia. En juin derniex, elle a
d6voi16 un contrat majeur
avec l 'op6rateur mexicain
Telmex pour installer ses
softswitches au ceur de son
r6seau. o Au sein de Siemens
Communications, Ies Etats-
Unis r eprd s entent plus du tiers
des ventes et emploient dix-
sept mille salari4s sur un total
de soixante mille ", rappelle
Andy Mattes, directeur de
Siemens USA. Siemens a d'ail-
leurs annonc6 en juindernier
son offre Next Generation

Exchange, d6di6e au march6
am6ricain et bas6e sur le so"ft-
switch Surpass 8000. Hormis
le dynamisme de sa filiale
am6ricaine. le succds actuel
de Siemens tient surtout ir ses
choix technologiques. I,6qui-
pementier a choisi dds l'ori-
gine de d6velopper son sof-
switch sous le standard SIP
(Session initiation protocol),
et de le rendre ouvert. Il peut
ainsi 6tre utilis6 avec des pas-
serelles de conversion de
m6dia d'autres constructeurs.

Les m6mes applications lP
sur reseaux fixes et sans fil
Par ailleurt Siemens est, avec
Ericssoo l'un des 6quipemen-
t i e r s  l es  m ieux  p lac6s
sur les infrastructures IMS
(Internet multimedia sub sy s -

tem), selon une 6tude publi6e
en juillet dernier par le cabinet
d'6tudes Hear,y Reading. IMS
est une technologie quiva per-
mettre aux op6rateurs d'offrir
les mdmes applications IP sur
les r6seaux fixes et sans fil.
D'ailleurs,le choixde BT pour
son futur r6seau est r6v6lateur.
MOme si I'op6rateur anglais a
s6lectionn6 Ericsson pour lui
foumir sa gamme de softswit-
ches, Siemens aremport6, aux
c6t6s d'Alcatel etde Cisco Sys-
temg I'enveloppe concernant
les neuds m6tropolitains. Il
dewait ainsi fournir ses pro-
pres passerelles hiG 1-200,
ainsi que celles d'une jeune
p o u s s e  d a n s  l a q u e l l e
il a investi, IP Unity trds bien
positionn6e sur le march6
IMS. Un atout de plus pour
Siemens. r
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